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Komunikat prasowy

Warszawa, 4 pazdziernika 2017 r.

Ronson Development z rosngca sprzedazg i z perspektywa
rekordowej liczby przekazan lokali w IV kwartale

o W I kwartale 2017 r. Ronson Development sprzedat 206 lokali, czyli o 12% wiecej
niz w analogicznym okresie 2016 r. Narastajaco, w ciggu trzech kwartatow br.
sprzedaz siegneta 645 lokali, co oznacza wzrost o 18% rok do roku i znacznie
przybliza Spétke do osiggniecia rocznego celu sprzedazy ponad 800 mieszkan.

e W Il kwartale br. Ronson przekazat klientom klucze do 114 lokali wobec 234 przed
rokiem. Mniejsza liczba przekazanych lokali wynika z harmonogramu
realizowanych inwestycji. Pozwolenie na uzytkowanie pierwszych etapéw osiedli
Vitalia we Wroctawiu oraz City Link w Warszawie Spoétka uzyskata w potowie
wrzesnia, dlatego wyniki z tych inwestycji zostang rozpoznane gtéwnie w |V
kwartale br.

¢ Narastajgco od poczatku roku do konca wrzesnia Ronson przekazat klientom
klucze do 485 lokali w poréwnaniu z 510 w analogicznym okresie 2016 r. Plan na
IV kwartal zaklada przekazanie do uzytku nawet okoto 500 lokali, co bedzie
oznacza¢ absolutny rekord w historii Spotki.

— Trzeci kwartat zamykamy z 206 sprzedanymi lokalami. Stanowi to wzrost o 12%
w poréwnaniu z analogicznym okresem ubiegtego roku, gdy w wynikach sprzedazy
uwzglednialismy takze mieszkania w inwestycji Nova Krolikarnia, sprzedanej pod koniec 2016
roku grupie Global City Holdings. Petnigc obecnie funkcje menedzera tego projektu, w trzecim
kwartale br. sprzedalismy w nim 22 lokale. W sumie po trzech kwartafach mamy na liczniku
645 sprzedanych lokali, nie wliczajgc Novej Krolikarni, i jesteSmy na dobrej drodze do
zrealizowana, bgadz nawet przekroczenia, naszych planéw na ten rok, zaktadajgcych sprzedaz
ponad 800 mieszkan — wyjasnia Andrzej Gutowski, dyrektor sprzedazy i marketingu
Ronson Development.

Najlepsze wyniki sprzedazy w trzecim kwartale Spétka osiggneta w ramach projektéw City Link
w Warszawie (57 lokali sprzedanych tgcznie we wszystkich etapach) oraz Vitalia we Wroctawiu
(32 lokale).

Narastajgco, od poczatku roku do korica wrzesnia Ronson Development sprzedat 645 lokali,
czyli o 18% wiecej niz w pierwszych trzech kwartatach 2016 r. Najwiekszg popularnoscig
cieszyly sie warszawskie inwestycje Spotki: City Link (tacznie 180 lokali sprzedanych w
ramach czterech etapéw), Espresso (80 lokali) oraz Miasto Moje (82 mieszkania), a takze
szczecinska Panoramika (75 lokali sprzedanych od poczatku roku) oraz wroctawska Vitalia
(78 mieszkan). Na koniec wrzesnia br. w ofercie sprzedazy Spotki znajdowato sie ponad 870
lokali.
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— W ftrzecim kwartale przekazalismy klucze do 114 lokali, co stanowi spadek w poréwnaniu
Z analogicznym okresem ubiegtego roku. Na wynik ten sktadajg sie przede wszystkim osiedla
Vitalia we Wroctfawiu (45) i City Link w Warszawie (36), kfére zostaly ukoriczone zgodnie
Z harmonogramem w drugiej pofowie wrzesnia. Znaczgcg czesc lokali w tych inwestycjach
przekazemy klientom w czwartym kwartale, dlatego spodziewamy sie wtedy rekordowej liczby
przekazan. Naszym najlepszym kwartalnym wynikiem byto dotychczas 299 lokali, a w ciggu
najblizszych trzech miesiecy zamierzamy przekazac¢ klucze az do okoto 500 lokali. Jest to
zatozenie jak najbardziej realne, biorgc pod uwage, ze na koniec wrze$nia mieliSmy jeszcze
okoto 270 lokali juz sprzedanych, a czekajgcych na przekazanie w City Link oraz okofo 60
w projekcie Vitalia. Ponadto w ostatnim kwartale koiczymy Mtody Grunwald |ll w Poznaniu
oraz Panoramike /Il w Szczecinie, gdzie na koniec wrzesnia sprzedanych mielismy tgcznie 150
lokali — méwi Tomasz Lapinski, prezes Ronson Development.

W sumie w ciggu trzech kwartatéw 2017 roku Spotka przekazata klientom klucze do 485 lokali
wobec 510 w analogicznym okresie 2016 r. W catym ubiegtym roku, dotychczas rekordowym,
Ronson Development przekazat klientom klucze do 781 lokali.

Ronson Development — sprzedaz i przekazania lokali

. : Zmiana 1-30Q 1-3Q Zmiana
Liczba lokali 30Q 2017 3Q 2016 fr 2017 2016 (r
Sprzedaz 206 184 +12% 645 546 +18%
Przekazania 114 234 -49% 485 510 -5%
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Zapraszamy do Sledzenia konta Spotki na Twitterze: twitter.com/Ronson NV
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W celu uzyskania dodatkowych informacji prosimy o kontakt:

Krzysztof Woch Beata Krowicka

NBS Communications NBS Communications
516 173 691 511 917 929
kwoch@nbs.com.pl bkrowicka@nbs.com.pl
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Ronson Development

Ronson Development jest doswiadczonym, dynamicznie rozwijajgcym sie deweloperem
prowadzgcym inwestycje mieszkaniowe w najwiekszych polskich miastach, gtéwnie
w Warszawie, a takze w Poznaniu, Wroctawiu i Szczecinie.

Od poczatku swojej dziatalnosci w 2000 r. Ronson zdobyt zaufanie tysiecy klientéw, co daje
mu pozycje jednej z wiodgcych w Polsce firm deweloperskich. Od 2007 r. Spotka jest notowana
na Gietdzie Papierow Wartosciowych w Warszawie.


https://twitter.com/Ronson_NV

o~
RONSON

DEVELOPMENT

Ronson tworzy przestrzenie, w ktorych dobrze i wygodnie sie mieszka. Obecnie, w ofercie
firmy znajdujg sie mieszkania dopasowane do potrzeb réznych grup klientow — sg w niegj
zaréwno apartamenty jak i lokale z segmentu popularnego.

Ronson Development jest cztonkiem Polskiego Zwigzku Firm Deweloperskich. Dowodem
zaufania klientéw do firmy sg liczne nagrody i certyfikaty, w tym nagroda w kategorii ustugi
deweloperskie w konkursie Orty Polskiego Budownictwa 2014 oraz godto Deweloper Roku
2013 przyznane przez Centralne Biuro Certyfikacji Krajowej.

Ronson jest rowniez laureatem wielu prestizowych nagréd przyznawanych przez grono
analitykow i inwestoréw gietdowych. W 2013 r. firma zajeta | miejsce w rankingu Gietdowa
Spoétka Roku w kategorii ,Relacje inwestorskie” organizowanym przez dziennik Puls Biznesu.
Z kolei w 2017 r. strona internetowa Spdtki zostata nagrodzona tytutem Ziota Strona Emitenta
w konkursie zorganizowanym przez Stowarzyszenie Emitentow Gietdowych.



