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POLSKA W pierwszym kwartale 2020 roku Ronson Development zakontraktowat sprzedaz 278 lokali
wobec 174 w analogicznym okresie roku 2019. Liczba lokali przekazanych klientom w pierwszych trzech
miesiacach tego roku, ktore zostana rozpoznane w rachunku wynikow za ten okres, wyniosta 387, z
czego 234 lokali przekazano w wysokomarzowym projekcie City Link 1.

— Wyniki sprzedazy mieszkar w marcu i w catymn pierwszym kwartale tego roku byty jednymi z najlepszych w historii
Ronson Development. Glownie przyczynit sie do tego nasz warszawski projekt Ursus Centralny. Na poczatku marca
uzyskalismy pozwolenie na budowe drugiego etapu tej inwestydji, co umozliwito nam zawieranie uméw deweloperskich
z klientami. Projekt ten od samego poczatku cieszy sie ogromnym zainteresowaniem. Jeszcze przed uzyskaniem
pozwolenia na budowe, 100 mieszkan w drugim etapie objetych byto umowami rezerwacyjnymi. Ponad 80 proc. z
nich zostato juz skonwertowanych na umowy deweloperskie — mowi Andrzej Gutowski, wiceprezes i dyrektor ds.
sprzedazy w Ronson Development.

Dobre tempo sprzedazy Ronson Development zanotowat w pierwszym kwartale rowniez w pozostatych swoich
inwestycjach. Poza wspomnianym Ursusem Centralnym, gdzie sprzedano 99 lokali tacznie w dwéch pierwszych
etapach, najwieksza popularnoscia cieszyly sie projekty: Miasto Moje w Warszawie (65 sprzedanych lokali) i Panoramika
w Szczecinie (32 sprzedane mieszkania).

— W zwiazku z rozprzestrzeniajaca sie epidemia koronawirusa i wprowadzonymi ostatnio przez wladze ograniczeniami,
zmienilismy organizacje naszych sit sprzedazowych. Ze wzgledéw bezpieczefistwa, nie organizujemy klasycznych dni
otwartych ani nie zapraszamy klientéw i potencjalnych klientéw do naszych salonéw sprzedazy. Wiekszos¢ kontaktow
odbywa sie zdalnie — telefonicznie, mailowo czy poprzez czat online. W tym tygodniu zorganizujemy rowniez

pierwszy dzien otwarty online w jednej z naszych warszawskich inwestycji. Wspélpracujace z nami kancelarie notarialne
wdrozyly natomiast szczegolne sradki ostroznosdi, umozliwiajac bezpieczne zawarcie umowy — wyjasnia Andrze]
Gutowski. — Obserwujermy niezmiennie duza aktywnosc na naszej stronie internetowej. Niemniej jednak, w zwigzku z
ograniczeniami w przemieszczaniu sie, po bardzo dobrym pierwszym kwartale, spodziewamy sie wyhamowania tempa
sprzedazy w najblizszych dwach miesiacach. Ten okres zamierzamy wykorzystaé do zbudowania bazy klientow i
utrzymania z nimi dobrego kontaktu, tak aby odbudowaé nasza sprzedaz, gdy sytuacja zacznie sie normalizowaé —
dodat wiceprezes.

Pierwszy kwartat 2020 roku byt réwniez jednym z najlepszych w historii Ronson Development pod wzgledem
wypracowanych wynikéw finansowych. W tym okresie deweloper przekazat bowiem swoim klientom rekordowa liczbe
387 lokali, z czego 234 to lokale przekazane w projekcie City Link 111, gdzie marza brutto na sprzedazy siegneta 39 proc.
Ponadto, 84 lokale zostaly przekazane w projekcie Panoramika IV w Szczecinie, a 59 w projekcie Miasto Marina we
Wrodawiu. Dla poréwnania, w analogicznym ckresie 2019 r. spétka przekazata klientom tacznie 145 lokali.

Sprawozdanie finansowe Ronson Development za pierwszy kwartat 2020 roku zostanie opublikowane 14 maja.

— W ckres zawirowan wywotanych przez epidemie COVID-19 weszlismy bedac w bardzo dobrej sytuacji finansowej.
Szybko dostosowalismy nasze dziatania sprzedazowe do nowej rzeczywistosci. Na biezaco monitorujemy réwniez
postep prac na budowach i na ten moment nie obserwujemy zadnych opdznier. Wspolpracujemy przewaznie z
duzymi generalnymi wykonawcami, ktorzy dobrze sobie radza w obecne] sytuacji. Nie rezygnujemy rdwniez z naszych
planéw, zakladajacych uruchomienie w tym roku siedmiu projektéw obejmujacych tacznie ponad 900 lokali.
Przygotowania do tych inwestycji ida zgodnie z planem. Terminy uruchamiania nowych etapéw bedziemy oczywiscie
dostosowywac do biezacych warunkéw rynkowych — podsumowat Boaz Haim, prezes Ronson Development.



