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Gieldowym deweloperom

idzie coraz lepiej

Rosnie liczba mieszkan, ktére znajdujg nabywcdw. To sprawia, ze gietdowi
deweloperzy wierzg w dalsza poprawe sytuacji i kreslg ambitne prognozy na caly rok
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blazej.dowgielski@parkiet.com

a rynku mieszkanio-

Wym mamy cenowa

stabilizacje. Jak wynika

z danych RedNet Con-
sulting, $rednia cena transakcyj-
na mieszkania dla siedmiu naj-
wigkszych aglomeracji byla
wmarcu (6,89 tys. zl za mkw.)
nieco tylko nizsza niz we wrze-
$niu2009r. (6,97 tys. z}). Spa-
dek to m.in. konsekwencja
wprowadzania na rynek lokali
z tanszych inwestycji.

Ros$nie za to aktywno$¢ kupu-
jacych, co pokazuje sprzedaz
deweloperéw w minionym
kwartale. Znakomita wigkszo$¢
firm z GPW mogla w trzech
pierwszych miesigcach roku po-
chwali¢ si¢ dwucyfrowym tem-
pem wzrostu sprzedazy.

Lider wciaz ten sam

Miniony kwartal nie przy-
niést wiekszych przetasowan
w naszym rankingu firm o naj-
wigkszej liczbie sprzedanych
mieszkan (netto, czyli po
uwzglednieniu rezygnacji
zwczesniej zawartych umow).

Pozycje lidera utrzymat Dom
Development, ktéry - jak wy-
nika z naszych szacunkéw
- sprzedal w minionym kwarta-
le ponad 330 mieszkan netto.
Dla poréwnania - przez cale
pierwsze pélrocze 2009 r. firma
znalazla nabywc6w na 262 loka-
le, a w IV kwartale pozbyla
sie 300 mieszkan.
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Do niedawna mocng koncow-
ke 2009 r. tlumaczono powo-
dzeniem lokali na osiedlu Saska
Kepa (Warszawa). Wynik za
pierwszy kwartal 2010r. poka-
zuje jednak, ze rowniez miesz-
kania w mniej prestizowych lo-
kalizacjach sg coraz chetniej ku-
powane.

Po pigetach kierowanej przez
Jaroslawa Szanajce spolce dep-
cze J.W. Construction, ktéry
w minionym kwartale sprze-
dal 286 mieszkan brutto (nie li-
czac rezygnacji, spotka nie po-
daje danych netto), o 10 proc.
wiecej niz kwartal wczesniej.
- Jest to zadowalajaca i zgod-
naz prognozamiliczba. Naryn-
ku nieruchomosci wida¢ ozy-
wienie, co odzwierciedla ten
wynik - méwi Tomasz Panaba-
zys, dyrektor zarzadzajacy
i czlonek zarzgdu J.W. Con-
struction Holding. Dodaje, ze
w kolejnych kwartalach na

wzrost sprzedazy mieszkan po-
winny korzystnie wplywaé m.in.
zmiany w programie ,,Rodzi-
na naswoim”, podnoszace limi-
ty cendla mieszkan z rzagdowa
doplata.

Gant wraca na szczyt

Najwigksza zmiang w czo-
16wce rankingu jest trzecie
miejsce Ganta, ktéry z okolo 168
sprzedanymi mieszkaniami wy-
przedzil Polnord (129 lokali, po-
nad 10-proc. wzrost kwartal
do kwartatu).

Gant wraca na podium w bar-
dzo dobrym stylu - w slabszej
drugiej polowie 2009 r. dewe-
loper sprzedal zaledwie 0 20 lo-
kali wigcej niz w ciggu minio-
nych trzech miesiecy. Wynik
moglby by¢ jeszcze lepszy, gdy-
by nie opoZnila si¢ warszawska
inwestycja Ganta przy ul. Soko-
lowskiej (Wola). Spéika pro-
gnozowala, ze w I kwartale znaj-

dzie chetnych na 176 mieszkan.
Zakladala jednak, ze w tym
okresie ruszy sprzedaz lokali ze
stolecznej inwestycji. Tak sie
jednak nie stalo. - Wciaz czeka-
my na uprawomocnienie si¢ po-
zwolenia na budowe. Mam na-
dzieje, ze do budowy zabierze-
my si¢ niebawem - méwi An-
drzej Szornak, czlonek zarzadu
Ganta.

Udany kwartal majg za soba
réwniez Ronson i Marvipol,
ktére w poréwnaniu z kon-
céwka 2009 r. zwiekszyly liczbe
sprzedanych mieszkan o od-
powiednio 2817 proc. Na uwa-
ge zwraca wynik Ronsona, kté-
ry zwigksza sprzedaz .mimo
mocno ograniczonej oferty
(na koniec 2009 r. bylo
w niej 276 lokali). Sposrdd 85
sprzedanych w minionym kwar-
tale mieszkan 82 stanowily te ze
starej oferty.

Prognozy bardziej realne

Gieldowi deweloperzy prze-
konuja, Ze kolejne miesig-
ce powinny by¢ co najmniej
réwnie dobre. I stawiajg ambit-
ne cele - J.W. Construction
chce w calym roku sprzedac po-
nad 1,3 tys. lokali (brutto), Gant
celuje wblisko 1 tys. mieszkan
(netto), a Polnord liczy na
zawarcie ponad 8oco uméw
(brutto). Latwiej bedzie zreali-
zowac prognozy, jesli mniejsi
gracze wciaz beda mieé proble-
my z pozyskaniem kapitalu
nainwestycje.
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Developers’ sales in the first quarter of 2010 are evidence of increasing activity of buyers. In 1Q
2010 Ronson sold 85 apartments, a 28% increase from 4Q 2009. That result is even more
impressive because Ronson increased sales despite a significantly limited offer.

Sales results of other developers in 1Q 2010:

Dom Development — 330 apartments (Parkiet’s own estimate)

J.W. Construction — 286 (excluding cancellations)

Gant — 168 (preliminary data)

Polnord — 129 (preliminary data)

Marvipol — 83



