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Henryk
Feliks

wiceprezes Ganta Development

Klienci majg poczucie,
ze doszlismy juz

do dna, jesli chodzi

o ceny sprzedawanych
mieszkan. Niezmiennie
latwiej sprzedac jest
te lokale, ktorych
budowa jest bardziej
Zaawansowana

Krzysztof Woch

Jozef
Wojciechowski

szef rady J.W. Construction

Mieszkania, ktore
wracajg do naszej
oferty w zwiazku

Z rezygnacjami
klientow z wezesniej
zawartych umow,
Zostajg zazwyczaj
dost szybko
ponownie sprzedane

Jarostaw
Szanajca

prezes Domu Development

Rynek pozbawiony
fundamentu, ktérym
Jjest kredytowanie
hipoteczne,

moze sie

nie odbit jeszcze
przez rok czy nawet
dwa lata. Sprzedaz
wciaz jest niska

Bartlomiej
Kolubinski

Andrzej
Nizio

wiceprezes

Nasilenie rezygnacji

2 zawartych umadw
mialo miejsce w grud-
niu i styczniu, gdy
dostep do kredytow
byl niemal zerowy.

W marcu bylo to juz
zdecydowanie mniej
odczuwalne zjawisko

P Ld

Na rynek wracajg
powoli osoby, ktére
odlozyly decyzje

0 zakupie mieszkania
w pierwszych miesig-
cach kryzysu. Oferta
atrakcyjnych lokali jest
bowiern z kazdym mie
sigcem coraz ubozsza

Tomasz
Lapinski

crtonek zarzadu Ronson Europe

Nie podpisujemy
przedwstepnej umowy,
zanim zdolnos¢t
kredytowa klienta nie
zostanie potwierdzona.
Dzigki temu udaje nam
sig unikac przykrych
niespodzianek

pod koniec inwestycji

Deweloperzy: jest lepiej, choc

do hurraoptymizmu wciaz daleko

WiekszosC gietdowych deweloperdw sprzedata w minionym kwartale wiecej mieszkan niz w ostatnich trzech miesigcach 2008 .
Poprzeczka zawieszona byta jednak nisko

Krzysztof Woch
rzysrtof woch@pankiet com
20,6 proc. wzrosl

wmarcuindeks WIG-

kwartale siggnela okolo 164
mieszkar. To gorszy wynik niz
w IV kwartale 2008 r., jednak
nalc:’:}( pamigtac, 2e wowczas

-Deweloperzy, a ca-

by I kwartal zakon-
czyh13,5-proc. zwytky. Czyiby
zatem najgorszy okres gieldowi
deweloperzy mielijuz za sobg?
Zdaria sg podziclone. Analitycy
wskazuja, %e przecena firm
% branzy mieszkaniowej byla
na ryle silna, Ze dzié wartoéé
1ikumiaq'jn.a czeseiz nich prze-
wyisza ich wyceng rynkows.
Oczelkujg, ze wyniki sprzeday
mszlmﬁ bedaw2009T. bardzo

Sami deweloperzy wskazuja
naromiast, ze weale 1
by¢ tak Zle. Wigkszos
znalazla bowiem w minionym
kwartale nabywedw na wigeej
mieszkan niz w IV kwartale
20081, Nie popadajg przy tym
w hurraoprymizm - wszak
ostatni kwartalubieglego roku
byt dla nich najgorszy od lat.

Gant pozostaje liderem

Ranking gieldowych dewelo-
perow, podsumownjgcy sprae-
da# mieszkan w I kwartale,
otwiera- podobnie jak kwartal
wezesniej - Gant Development.
~W marcu s| is

w
tym —wskazujé Henryk Feliks,
wiceprezes dolnoslaskiego de-
welopera, Spraedaz w calym

~Wo od pozostalych
deweloperdw - Gant zanotowal
rekord (205 sprzedanych loka-
1i). Jako pierwszy zdecydowal
sig bowiem na wprowadzenie
gnacznych obnizek cen miesz-
kati, co preynioslo zamierzony
skutek i pozwolito legnickiej fir-
mie zdystansowad konkuren-
ow.

Wynik ostatnich trzech mie-
sigey jest troche nigszy niz
1 kwartalu 2008 . (177 miesz-
kan). Ambicjg Ganta pozostaje
powtérzenie wtym roku rezul-
tamu zrokuubieglego, whktérym
sprzedaligeznic 757 lokali. Dzis
Gant_znajduje si¢ ponadto
wielicznym gronie firm, kore
sq juz zdecydowane naurucho-

JWCH i Dom Devel

rmniejszajg dystans

Straty doobecnego lidera po-
woli odrabiaJ. W. Construction
Holding. - W I kwartale sprze-
dalidmy okolo 120 mieszkan
(wobec okolo go w IV kwarta-
le 2008 r. - red.). To dobry wy-
nik wtrudnyeh czasach. Szeze-
golnie cieszy nas, Ze liczba
sprzedanych lokali rosnie z mie-
sigea na miesige - mowi Jozef
Wojciechowski, preewodni-
czgey rady nadzorczej JIWCH.
Przyenaje, e i
przestali jeszeze rezygnowadé
z wezesniej zawartych umow
z powodu klopotdw z pozyska-

kredyt i ,mo-
#e sig nie odbic jeszcze przez
rok v nawet dwa lata.
Sprzedaz weigd jest niska
- kwartalna jest na poziomie
miesigezne) spraed roku, Toob-
razuje, ke caly rynck jest weigi

prawia. W marcu liczba anula-
cjiumow zmalala do dwoch
—wekazuje.

Marvipol sprzedal dwa razy

wigcej nii rok temu

Powody do zadowolenia

slaby - mowil niedawno wTVN
CNEC Biznes.

Polnord: rezygnacje 53,

ale jest ich coraz mniej

Crwartg pozycje wrankingu
utrzymalPolnord, chod jest to
pozytjadyskusyjna. Odstyeznia
do marea - jak informuje wice-
prezes Bartlomiej Kolubinski
- zawarl umowy sprzedazy 78

niem kup

ny lokal. - Nie cheg sig wypo-
‘wiadaé na temat skali rezyg-na-
ji, zapewniam jednak, #e nie
jestto dla naszej firmy problem.
Mieszkania, ktore wracaja do

mienie nowych projekudw,

- Ruszylismy = budows
wGdarisku, a wkrotce rozpocz-
niemy inwestycje w Krakowie
- zapowiada Feliks. Nie wyklu-
cza, ze spilka zdecyduje sig
nakolejny zakupw stolicy Ma-
lopolski.

- Zastanawiamy si¢ obecnie
whagciwie nie nad tym, ,czy”,
lecz 0" kupimy w Krakowie,
Mamy cztery oferty dotyczace
projektdw na roZnym etapie
praygotowan. Kazdy na oko-
10 200-300 mieszkan - wskazu-
jewiceprezes,

oferty, zazwyczaj zostajg dosc
szybko ponownie sprzedane
—twierdzi Wojciechowski.
Zblizona do JWCH liczba
sprzedanychmicszkan prawdo-
podobnie bedzie mogl sig po-
chwali jego glowny konkurent
- Dom Development. Narazie
nie zdradza jednak, jakim wyni-
kiem zakoricayl Lkwartal. Z wy-
powiedzi prezesa Jaroslawa
Szanajcy wynika, 2 byl on lep-
szy niz ostatni kwartal 2008 .,
kiedy sprzedano tylko 92 lokale.
- Rynek pozbawiony pedstawo-
wego fundamentu, ktorym jest

i i W pordwnaniu z 66
w IV kwartale ubieglego roku.
Przed rokiem wykazal co praw-
da sprzedat az 717 mieszkan,
jednak okolo 650 stanowily lo-

e, ;na papierze” (spolka spie-
nigkyla projekt preed rozpocze-
ciem jego budowy), a wige
wynikminionego kwartalu jest
tez wyzszy od hezby, tradyeyj-
nie” ‘sprzedanych mieszkarn
(w1 kwartale 2008 1.).

¥ p yw Lewar-
tale mogg mie¢ natomiast sze-
fowie Marvipolu, Warszawski
deweloper znalazl w tym okre-
sie nabywedw na 62 lokale, czyli
naszesd wigeej nikw ostatnim
kwartale 2008 r. i dwukrotnie
wigcej niz w pierwszych trzech
miesigcach ubleglégo roku.
~Biorge pod uwagg, 2¢ w ,nor-
malnym” rokuwyniki | kwarta-
Tu sg mazwyczaj slabe, uznajemy
to zabardzo dobry rezultat, do-
brze rokujacy na caly rok - ko-
mentuje Andrzej Nizio, wice-
prezes Marvipolu. Nie chee sig
Jednak pokusic o oszacowanie
caloroczne sprzedady.

- Ohserwujeny werost zain-
teresowania oferty wraz z po-
stepem robot budowlamych, Po-
urg‘n na rynck wracajg powoli
osoby, ktére odloiyly decyzje

Fabie mi

Wiceprezes pray-
znajejednak, ze spreedad nette
byla mniejsza. - Mielidmy
w I kwartale a2 20 rezygnacji
2 wezesniej zawartych umow,
Wigkszos¢ dotyczy stycznia,
w kGrym, podobnie jak w
niu, dostep do kredytow
tecznych byl praktycznie ze-
rowy. Sytuacja powoli sig po-

p W pierw-
szychmiesigcach kryzysu. Mo-
#etowynikalz przekonania, ze
pole do obnitek cen zaczyna sig
kurczyé, aoferta atrakeyjnych
‘mieszkan jest z miesiaca na mic-
sige coraz uboisza. Wiehs dewe-
lopertw wstrzymalo przecie:
realizacje nowych projektéw
—thumaczy Nizio.

. Do trwalej poprawy potrzebna jest odbudowa jednego z fundamentow rynku — kredytow

Renson tez sprzedaje

wigcej nit w czasie hossy

Pierwszg szostke gieldowych
deweloperéw o najwigkszej
sprzedazy mieszkan w L kwarta-
le zamyka firma Ronson Euro-
pe, ktora moze jednak pochwa-
li sig najwyzszg dynamiks spo-
srod wymienionych spolek.
W minionym kwartale znalazia
nabywcdw na §7 mieszkai,
rodczas gdv w I i IV kwarta-

e 2008 r. na odpowiednio:
17 i44 lokale.

- Procent rezygnacji z umow
przedwstgpnych W naszym
przypadku jest znikomy, gdyz
z klientami podpisujemy naj-
plerw tzw. umowg rezerwacyj-
na. Puj::d' zawarciu mogy oni
jeszere dokladnie sprawdzic
z bankiem swojy zdolnosc kre-
dytows. Dopiero po jej potwier-
dzeniu zawicramy umowg
przcdwstg;pnn - wskazuje To-
masz Lapinski, czlonek zarza-
du Ronsona.

- Ponadto w zdecydowane)
wigkszosci prey OW UMOWY
z klientami przewidujg mniej
lub rdzigj rownomierne
rwania inwe-
si kliencl muszg
zapewnione finansowa-
aloscl umowy juz w mo-

Jej zawarcia.
Dzieki temu udaje nam si¢
unika¢ praykrych niespodzia-
nek na komiec inwestygji
~koriczy.




